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札幌制御システム
について

会社紹介
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• 平成元年(1989年)創業

• 制御配電盤メーカーとして盤製作を行う

• ロボット販売も行う

• 制御盤、動力盤、配電盤、
分電盤の設計・製作をはじめ、
現地保守・リプレース対応、
試運転調整など、設計・製造から
試験・納入まで一気通貫で
対応する

屋内用キュービクル式高圧受変電盤 監視制御デスク

インバータ盤 シーケンサ盤

動力制御盤



中小製造業における
受注量拡大・売上拡大を実現する

仕組みづくり
事業紹介
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当社にとっての見積作業について
見積作業の効率化が当社の業績アップにつながる
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当社はお客様のニーズに
合わせ、製品の設計・製
造を一面から対応

製造する製品を構成する
多くの部品を組み合わせ
設計

50種類以上の部品を
組み合わせることが大半

在庫、原価、利益を考慮
し、見積書を作成

スキル要

見積書を提出し、

受注に向けフォロー
アップ

１ ２ ３ ４要件ヒアリング 設計 見積書作成 フォローアップ

受注までの多くのステップはすべて重要な作業
見積作成までのスピードが遅いと、受注機会を失ってしまう



平成31年度の採択について
平成31年度からの効果を実感。

• 平成31年度 IT利活用促進事業費補助金 において採択

• 事業名：見積システム群の整備
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見積書作成工数多 金額間違いによる損失発生

見積書ミスで製作混乱・納期遅延 受注機会の損失

当初の課題

新システム導入により課題解消！

令和元年度末から新システム利用開始し、効果を実感！
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当社にとっての見積作業について
見積作業の効率化が当社の業績アップにつながる
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当社はお客様のニーズに
合わせ、製品の設計・製
造を一面から対応

製造する製品を構成する
多くの部品を組み合わせ
設計

50種類以上の部品を
組み合わせることが大半

在庫、原価、利益を考慮
し、見積書を作成

スキル要

見積書を提出し、

受注に向けフォロー
アップ

平成31年度事業でモレなし・ミスなし・効率化が実現
見積の内容のモレ
見積の金額ミス
毎回イチからの作成

かつての課題

１ ２ ３ ４要件ヒアリング 設計 見積書作成 フォローアップ

さらなる課題発見！令和３年度再び応募



課題と解決策
３つの課題とその解決策

• 高い技術力を有する特定の人材
が本来行うべき営業活動に十分
な時間を確保できていない

• 現行見積システムでは大型案件
に対応できていない

• 案件が持つ詳細情報を活用でき
ておらず、受注分析や営業戦略
の立案ができていない
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見積内訳のテンプレート化 大型案件に対応
見積情報分析機能の追加
受注状況の自動連携

誰でも高精度な見積書を
作成できるように

大型案件のExcelによる
見積作業撲滅

過去の見積情報を分析し
て見える化

受注状況の精度確保

１ ２ ３



見積システムの紹介
誰でも簡単に使える見積システムに

• 見積情報をテンプレート管理できる

• 使うときに、テンプレートを選択するだ
けで、見積明細（部品の組み合わ
せ）を自動的に作成できる
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見積内訳のテンプレート化

高いスキル不要で見積作成可能

誰でも簡単に見積作成



見積システムの紹介
誰でも簡単に使える見積システムに

• 大型案件の見積書形式に対応

• 多くの部品を扱う見積に対応

copyright 札幌制御システム 10

大型案件対応

大型案件の見積に対応

営業領域の拡大



見積システムの紹介
誰でも簡単に使える見積システムに

• リアルタイムに現在の状態を見れる

• 分析することで、次のアクションを検討
できる
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見積情報分析機能の追加

リアルタイムに分析する

営業戦略に活かす



見積システムの紹介
誰でも簡単に使える見積システムに

• 別システムで管理している受注情報
をメール送信するだけ

• 見積システムへの入力漏れを防げる
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受注状況の自動連携

見積システムで受注情報を管理

見える化対応で分析できる



最後に
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まとめ
現在の状況とこれから

• 見積書作成工数が一層少なくなっていることを
実感

• Excel見積を完全撲滅できていることを実感

• 本来の営業活動に工数を割けるようになったこ
とを実感

• 営業だけでなく経営層がリアルタイム情報を見
るように

• 営業会議で見える化の情報をベースに議論
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現在の状況 これから

環境が整い、
それぞれの立場で
システムを活用
しはじめている

受注アップに結び付く
営業活動をより多く

新しい大型案件の受注増

質の良い営業活動を目指す



ありがとうございました

営業部 営業G 中川 聖吾
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